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紧抓3G商机，大力发展我市通信产业

随着3G时代已经到来，通信产业发展趋势呈现全球化、海量化、时效化。在全球金融危机下，为了扩大内需，国务院提出大力发展3G通信产业，给我国信息产业注入了巨大机遇。常州软件园、动漫园及电子信息产业园的发展初具规模，在当前形势下，如何抢抓境遇，加快发展，完善3G通信产业链。培育常州市自己的核心竞争力是我市3G通信产业发展面临的战略抉择。

一、国内3G通信产业发展状况及形势

1、我国通信产业发展状况

2009年，我国电子信息产业面临的挑战十分严峻。全球市场形势不容乐观，出口增速可能继续下滑。同时，随着国内政策环境不断改善，内需拉动效应将逐步显现；电信企业重组完成后积极推进3G投资，将带来产业链和市场格局的调整变化，给我国通信产业带来巨大机遇。

表一  2008年电子信息产业的主要指标（单位：万亿元）

	指标名称
	2008年
	2007年
	增速%

	主营业务收入
	6.3
	5.6
	12.5

	其中：规模以上制造业
	5.12
	4.54
	12.8

	软件业
	7573
	5834
	29.8

	增加值
	1.49
	1.3
	14.6


表二  2008年电子信息产业的主要产品产量（单位：万台部）

	主要产品名称
	2008年
	2007年
	增速%

	移动通信手持机
	55964.0
	54857.9
	2.0

	程控交换机
	4853.9
	5387.0
	-14.9

	集成电路
	4170000
	412
	1.3


从2008年看，电子信息产业增速明显，特别是软件产业大幅度增长，而3G时代的来临将进一步推动整个通信市场的飞跃。

2、扩大内需下，近期3G发展的利好形势

随着3G牌照的发放，根据各运营商未来3年的初步计划，在2009-2011年3家运营商3G网络建设总投资将达到4000亿元，基本覆盖全国所有地市、大部分县城和发达乡镇，中国移动、中国电信和中国联通3G用户计划发展目标均要达到5000万户左右，其中2009年的投资将达到 1730-2030亿，2009年运营商建设3G网络投资表，如表三所示：

表三  2009年运营商建设3G网络投资表

	
	中国电信
	中国移动
	中国联通

	基础投资
	250亿
	500亿
	600亿

	手机补贴
	80亿
	200亿
	100亿


在未来的三年中，3G手机市场规模预计分别为726亿元、1180亿元、1101亿元，详细情况，如表四所示：

表四  2009-2011年3G手机市场规模预测

	
	中国电信
	中国移动
	中国联通

	2009年
	354亿
	222亿
	150亿

	2010年
	452亿
	346 亿
	382亿

	2011年
	402亿
	441亿
	258亿


国家希望通过3G建设拉动内需的意图十分明显。而未来三年内的3G投资高达 4000亿元符合业内预期，对通信行业而言是一个长期利好。

二、我市通信产业的现状及面临的挑战和机遇

1、3G产业链分析

3G产业链主要包括如下环节：电信运营商、网络设备提供商、终端提供商、系统集成服务商、内容/服务提供商（SP/CP）、芯片厂商、测试厂商、终端软件提供商、管制机构与最终用户等。其中，网络设备制造商主要是中兴、华为、爱立信、大唐等大公司；终端提供商主要是诺基亚、LG、三星、华为和中兴等。系统集成服务商有思科、IBM、亚信、华为、中兴等；其余可以统称为配套厂家及网络增值服务商，共有2万多家。

根据产业链分析，3G的产业链受益在时间上有先后次序，首先是设备类企业受益，然后是终端，跟着就是增值业务和IT服务等。目前来讲，网络核心设备已经被几大设备商垄断，其入门的门槛也很高，常州在核心设备方面没有机会；对于终端而言，虽然其门槛稍低，但是利润水平也较低，在常州类似的企业最多能做一些简单的零部件的配套，整机的制造能力在短时间内很难提高；因此对常州来说，在设备配套及其增值服务方面机会较大，可以加快培育发展。

    2、我市通信产业的现状

目前，全市共有400多家各类通信企业，其中以无线电厂、拨云通信、国光电子、第四无线电厂、华奥通信、OKI软件、伟创力和远宇电子等实力较强，发展迅速。目前，我市通信产业的产品主要有：特种智能通信系统、无线接收机、天线、芯片、短波数字通信、数据通信产品、协议转换器系列、复用器系列、光传输设备系列、电缆、光缆、集线器、配线架、高频电源，机箱机柜，宽带网络、无线电发射通讯柜、高性能电磁式声响蜂鸣器和通讯扬声器等，门类较多，形成了一定的产业链。部分企业有通信产品生产许可证，骨干企业有专业的技术团队，少数企业与科研院所开展了联合设计，具有自主知识产权。尤其是OKI 软件在VOIP和CTI技术领域具有世界领先水平。据统计，我市通信企业总产值近200个亿，前景广阔。

    3、面临的机遇和形势

一是国家重视和3G的巨大投入，必将给我市通信产业带来巨大机遇；二是我市有良好的产业基础。目前，常州拥有两个国家软件基地，即软件产业基地和动画产业基地，并与上海合作建立了创意产业基地，整合资源，集中发展。同时，拥有国家博士后科研工作站和国家级企业技术中心各一个，省级技术中心两个，省级工程技术研究中心一个，具有较强的技术和科研力量。三是形成了一定的通信产业链。有400多家企业从事3G通信产业所涉及的设备制造、仪器仪表、自动控制、计算机、动漫、软件等各类业务，有产业集群优势。四是人才基础良好。有3万多人从事软件通信行业，有一批技艺高超的技师队伍和眼光开阔的企业家，为发展这一产业提供了强有力的人力资源保障。

4、面临的挑战和困难

由于种种原因，我市3G通信产业也面临很多的困难与挑战，具体如下：

（1）、企业规模小，没有形成合力

我市通信企业，虽然起步较早，但实力不强，除了远宇电子、伟创力、奥通、冲电气软件、拨云通信、申宏等几家企业实力相对较强外，其他的通信企业还处于起步阶段，规模较小；同时，我市通信企业各自为战，信息互不沟通，缺少组织协调，没有组织起来共同投标，形不成合力。

（2）、缺乏准入资质，配套能力不强

由于通信产业的准入门槛较高，我市大部分企业缺少相关的设备生产许可证等资质条件，不能参与竞标，只能做二、三级供货商，尚未形成完整的产业链，配套能力不强。

（3）、缺乏政府的有效引导和支持

目前，常州市3G通信企业还处于起步阶段，大部分企业缺乏公共服务平台和销售供应渠道，企业在招投标，行业规划等方面缺乏协调，没有形成合力。

（4）、缺乏技术支持，自主创新能力不强

3G通信行业是技术密集，人才密集的产业，我市企业自主创新能力相对薄弱，缺乏技术支撑，缺少技术源头，企业迫切需要与高校、科研院所合作，加大科研投入，共同开发研制，指定技术标准，共建技术平台，共同培养人才。

三、加快发展我市3G通信产业的对策和建议

根据我市实际情况，我们建议采取如下措施，推动我市信息产业的快速发展。

1、政府牵头，制定常州3G通信产业发展规划

结合常州的产业特征及发展规划，由市政府牵头，组织各方面专家、学者、企业成立专门的研究团队，制定常州3G通信产业发展规划，培育常州新的经济增长点。

2、重点发展3G通信产业的增值服务

对于我市来讲，从增值服务为切入点相对容易。因为基于3G平台的信息增值服务，大多是应用软件和动漫制作，技术门槛不高，符合我市软件和动漫企业的特点。另外，目前3G的增值服务业还处于起步阶段，没有形成寡头垄断的局面，市场竞争并不激烈，常州与其他城市处于同一起跑线。建议充分发挥软件园和动漫基地的作用，把信息增值服务作为常州发展3G通信产业的突破口，针对政府、行业、家庭、个人，开发相关信息服务平台，如城管通、中小企业移动平台、家庭监控、可视电话、网络游戏等。建议组织本地软件、动漫企业与三大运营商合作，利用3G平台来带动常州的信息增值服务业，发展常州的现代服务业。

3、成立3G产业人才培训基地

依托常州科研院所及科教城等科教资源，成立人才培训基地，大力培养3G复合型人才队伍。

4、实现政策倾斜，加大投入，鼓励3G产业发展

建议市政府进行政策和项目的倾斜，鼓励企业针对3G特点进行软件、动漫、网络游戏等方面的开发应用。鼓励运营商应用本市企业开发的产品，扶持本地企业。

5、加大招商引资力度，拓宽通信产业的产业链

建议通过招商引资等多种合作方式发展常州通信产业，加强与国际、国内通信大企业的合作，快速完善我市通信产业链。具体思路为：“以专引内，以大引外”，即先以具有特色的本地企业，力促与国内大的知名通信公司合作。再争取国内知名通信公司的投资。然后从国内知名通信公司挖掘信息引进海外一流通信企业来我市合作或投资；“选定目标，直接招商”，即排查全球通信领域的百强巨头，分析选择第二、三梯队的通信公司，寻找关系直接招商；“围绕热点，各个击破”，即围绕上述的一些热点，细分产业，寻找突破口进行招商，对具有一定规模的企业加大扶持力度，促进其与国内大公司合作，争取在部分技术上有突破，提升自身发展能力。
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